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当社の事業戦略について

株式会社ファンコミュニケーションズ

代表取締役社長 柳澤安慶



なぜアフィリエイトか？

創業時からゆるぎない、そしてこれからも

変わらない、社会に役立つ確かな価値。

広告主

消費者メディア

消費者

Win!Win!

Win!Win!

Win!Win!



当社の事業戦略上のポイント

１．PC向けアフィリエイト広告仲介事業者とし
て、圧倒的なNo.1ポジションを確立する。

２．モバイル分野の成長を促進する。

１）Moba8.netでのAS数No.1、広告主数
No.1を目指す。

２）自社媒体にて新しい収益を生み出す。

３）モバイル分野の売り上げシェアを2割超に。



PC向け市場環境

1.トラフィックの伸び悩み。

１）モバイル端末へのシフト。

２）動画サイトでの滞留時間の増加。

３）ネット及び端末に技術的な革新がない。

４）検索エンジンの一時的なCGM排除の動き。

２．ネット広告にシェアが大きかった業界への規制

３．消費者レビューを求める消費者のニーズは拡大。

４．成果で広告料を支払いたい広告主のニーズも拡大。

PC向けNo.1戦略



当社の強みと競合環境

１．アフィリエイトサイトの会員組織として業界最大。

２．利用広告主数が業界最大。

PC向けNo.1戦略

＜競合他社の強み＞
・人的なコンサルティング機能を持つ。
・リスティング広告を取り扱っている。
・SEOビジネスを展開している。

・ケータイアフィリエイトが強い。
・知名度の高い広告主のみに対応。
・広告代理店的な成功報酬型広告の販売に強い。
・強力な自社媒体を持っている。
・強力な商品DBを持っている。



強みを利用した差別化戦略

 マーケットプレイス・コンセプトの再構築

１）いかにアフィリエイターと広告主の最適（望
むもの同士）の出会いを提供できるか。

２）アフィリエイターがいかに楽しみながら継続
できる場所であるか。

３）広告主は様々な工夫ができ、期待値との
ギャップを埋められる場所であるか。

PC向けNo.1戦略



数値目標
過去最高月次成果報酬総額：2億6千万円の突破！

過去最高月末稼動広告主数：2,572社の突破！

PC向けNo.1戦略
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モバイル市場環境

１．10代～20代はモバイル端末が中心へ

２．Google、ヤフーなどの検索環境整備へ

３．積極的な広告主は公式コンテンツが飽和
状態で勝手サイトのプロモーションが普及へ

４．様子を見ていた広告主も次第に参入

５．フィルタリング規制などの課題が発生

６．一部の広告主が規制により予算を縮小

モバイルアフィリエイト戦略



当社の強みと競合環境

 A8.netを通じて、多くのアフィリエイター、広告主と
関係を持っている。

 A8.netのシステム、運用ノウハウが流用できる。

＜競合の強み＞

・参入が早く、アフィリエイトサイト数が多い

・ケータイ独自の利用広告主数が多い（タグの導入が進んでいる）

・有力メディアとの良好な関係を構築している。

・強力な自社媒体を保有している。

モバイルアフィリエイト戦略



規模拡大とA8.netシナジー戦略

１．アフィリエイトサイト数の業界No1.を目指す。

２．有力メディアとの連携強化

３．利用広告主の新分野を開拓する。

４．ECサイトの成功事例を増やす。

５．A8.net会員、広告主のケータイ分野利用を促進

モバイルアフィリエイト戦略
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数値目標

１）月末稼動広告主数800社超

２）アフィリエイトサイト数7万サイト超

３）月商1億円突破へ。

モバイルアフィリエイト戦略
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自社媒体収益化戦略

１．新規のチャレンジをモバイルに集中

２．アフィリエイトによる収益の最大化

３．純広告販売できるようなトラフィック増大化

自社媒体戦略
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数値目標

１）事業部門の月次営業黒字化

２）年間売り上げ高1億7千万円

３）自社アフィリエイト媒体として年間7千万円

自社媒体月次売り上高
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自社媒体戦略



現在主力の自社媒体



当資料に掲載されている業績見通し、その他今後の予測・戦略などに関する情報は、
当資料の作成時点において、当社が合理的に入手可能な情報に基づき、通常予測し得
る範囲内で行った判断に基づくものです。

しかしながら実際には、通常予測し得ないような特別事情の発生または通常予測し得
ないような結果の発生などにより、当資料記載の業績見通しとは異なる結果を生じ得るリ
スクを含んでおります。

当社は、投資家の皆様にとって重要と考えられるような情報について、その積極的な開
示に努めてまいりますが、当資料記載の業績見通しのみに全面的に依拠してご判断され
ることはくれぐれもお控えになられるようお願いいたします。

なお、いかなる目的であれ、当資料を無断で複製、または転送などを行われないように
お願いいたします。

－ お 願 い －

お問い合せ先
株式会社ファンコミュニケーションズ

℡：03－5766－3530
E-mail：ir-info@fancs.com

免責事項


